
SuperOffice InspirationsVideo 

Om Salg i SuperOffice CRM 

Inspirations-
morgen 



Agenda – om salg 

 

• Intro til salg 

• Fra salgsaktivitet til salgsproces 

• Salg & udvalg 

• Salg – forecast – pipeline 

• Salgsstyring – eksempler 

• Alternativ anvendelse 

• Ekstra tip 



Salgskortet i SuperOffice CRM 

Salgsstyring 
Tilbud, forecast, ordre 
Lead Management 
Opportunity Management 
Pipeline Management 
Differentierede salgsprocesser 



Salgsstyring - inspirationer i dag 

 

• Intro til salg 

• Opportunity Management - Salgsstyring med 
SuperOffice CRM 

• Pipeline Management 

• Differentierede salgsprocesser - salgsguide 

• Lead Management 

• Flere interessenter i salget 

• Projektsalg 

• Det mobile salgskontor 

 

 

 



Mange tak for jeres opmærksomhed 

• Nyttige ressourcer indenfor emnet: 

― Kort video om Salgsstyring 

― Bedre salgsoversigt - hold styr på din pipeline 

― 4 udvalg som ethvert salgsteam bør anvende 

• Andre ressourcer: 

― SuperOffice White Papers: http://www.superoffice.dk/white-papers/ 

― YouTube-videoer: http://www.youtube.com/SuperOfficeNetwork 

― SuperOffice erfa-grupperne: http://www.linkedin.com/groups?gid=4911032 
”SuperOffice CRM erfa-grupper i Danmark” 

― SuperOffice Danmark på LinkedIn: 
https://www.linkedin.com/company/superoffice-crm 
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Mange tak for jeres opmærksomhed! 

På gensyn og fortsat god fornøjelse med SuperOffice CRM 

Martin Houlberg Jensen 
martinhj@superoffice.dk 

 

mailto:martinhj@superoffice.dk

