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At inspirere vores kunder til at benytte 

SuperOffice Salg, Salgsmål og Dashboards 

for bl.a. bedre at kunne

- styre pipeline, få overblik og indsigt

- sætte de rigtige forventninger ift. vækst

- støtte og motivere sælgerne

- følge op og arbejde professionelt med salg

FORMÅL



AGENDA
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Praktisk

Licenser og forskel

Funktionelle rettigheder

Indstillinger/præferencer

Opsætning af salgsmål

Registrering af salg

Hvad vil vi måle?

Opret sælgernes eller 

salgsteamets budgetter som 

salgsmål i SuperOffice, eller 

konverter firmaets salgs 

KPI´er til salgsmål i 

SuperOffice.

Hvordan vil vi vise?

Definer jeres dashboards der 

viser realiserede mål i forhold 

til forventede salgsmål, og giv 

både medarbejdere og 

ledelse overblik og viden 

baseret på real-time data.

Spørgsmål

Stil spørgsmål til salgsmål og 

dashboards via chatten, så 

svarer vi undervejs og 

bagefter.



PRAKTISK
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LICENSER OG FORSKEL

Standard salgsmål

Med licenstypen ”SALES PREMIUM” 

kan I opdatere SuperOffice med 

salgsmål for:

Individuelle brugere

Én udvalgt brugergruppe

Samlet for hele firmaet

Udvidede salgsmål

Med Add-on licensen ”SALES TARGET 

UNLIMITED” kan I opdatere SuperOffice 

med udvidede salgsmål for:

Et ubegrænset antal brugere og 

brugergrupper

Udvidede måltyper som f.eks. 

Salgstype, Kilde, Kategori, Branche, 

Land eller Brugerdefinere listefelter

Salgsmål i dashboards

De forventede salgsmål i beløb eller antal 

sammenholdes bedst med realiserede data 

i vores dynamiske dashboards, hvor der er 

en række foruddefinerede dashboards til 

rådighed uanset licenstypen.

Dashboards kan vise tal, procent, kolonner, 

rækker eller speedometer. 

Fordelt på måned, kvartal, år eller 

sammenlignet med tidligere år.
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STANDARD 
SALGSMÅL

Der kan oprettes standard salgsmål for:

• Det samlede firma

• Én brugergruppe, f.eks. ”Salg”

• Individuelt pr. medarbejder







Eksempler på standard dashboards



Relationships that matter. Revenue that grows.

UDVIDEDE 
SALGSMÅL

Der kan oprettes udvidede salgsmål for:

• Salg - felterne Salgstype, Kilde, Krediteret, 

Konkurrent, samt brugerdefinerede liste-felter

• Firma - felterne Kategori, Branche, Land, samt 

brugerdefinerede liste-felter











MÅL OG VISNING AF
STANDARD SALGSMÅL



SÆLGERENS OVERBLIK
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Mål og visning

Sælgeren har behov for et overblik over 

sine egne åbne og vundne salgs-

muligheder i forhold til hans salgsbudget.

Overblikket får han via dashboards med 

hans salg fordelt på måned og kvartal.











SALGSCHEFENS OVERBLIK
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Mål og visning

Salgschefen har behov for et overblik 

over den forventede pipeline og 

realiserede salg versus 

salgsbudgettet, for kvartalet og året.

Overblikket får han via dashboards med 

salg fordelt på sælgerne i hans team 

og samlet salg fordelt pr. måned.











MÅL OG VISNING AF 
UDVIDEDE SALGSMÅL



PRODUKTCHEFENS OVERBLIK
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Mål og visning

Produktchefen har behov for et overblik 

over den forventede pipeline for resten 

af året, i forhold til firmaets produkt-

områder (salgstyper) og budgettal.

Overblikket får han via dashboards med 

salg fordelt på salgstyper og fordelt 

pr. måned.















MARKETINGCHEFENS OVERBLIK
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Mål og visning

Marketingchefen har behov for et 

overblik over alle vundne salg i forhold 

til den aktuelle salgskanal, sammenholdt 

med budgettet, for hele året.

Overblikket får han via dashboards med 

vundne salg fordelt kilde.
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LÆR MERE…

SuperOffice Help Center & Community -> Learning

- https://community.superoffice.com/en/learning/user-

guide/sales/sales-targets/

- https://community.superoffice.com/en/learning/user-

guide/sales/sales-targets/dashboard-with-sales-targets/

- https://community.superoffice.com/en/learning/best-practices-

tips/sales/reach-your-sales-targets-with-dashboard-reports/





https://community.superoffice.com/en/learning/user-guide/sales/sales-targets/


https://community.superoffice.com/en/learning/user-guide/sales/sales-targets/dashboard-with-sales-targets/


https://community.superoffice.com/en/learning/best-practices-tips/sales/reach-your-sales-targets-with-dashboard-reports/


Tak for i dag
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