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FORMAL

At inspirere vores kunder til at benytte
SuperOffice Salg, Salgsmal og Dashboards
for bl.a. bedre at kunne

- styre pipeline, fa overblik og indsigt

- seette de rigtige forventninger ift. vaekst

- stgtte og motivere seelgerne

- falge op og arbejde professionelt med salg

Relationships that matter. Revenue that grows. ‘Gﬁ SuperOffice



Praktisk

Y

Licenser og forskel
Funktionelle rettigheder
Indstillinger/preeferencer
Opseetning af salgsmal

Registrering af salg

Relationships that matter. Revenue that grows.

AGENDA

Hvad vil vi male?

Y

Opret seelgernes eller
salgsteamets budgetter som
salgsmal i SuperOffice, eller

konverter firmaets salgs
KPIer til salgsmal i
SuperOffice.

Hvordan vil vi vise?

Y

Definer jeres dashboards der
viser realiserede mal i forhold
til forventede salgsmal, og giv
bade medarbejdere og
ledelse overblik og viden
baseret pa real-time data.

Spgrgsmal

Y

Stil spargsmal til salgsmal og
dashboards via chatten, sa
svarer vi undervejs og
bagefter.

WSuperOfﬁce



PRAKTISK



LICENSER OG FORSKEL

Standard salgsmal

Y

Med licenstypen "SALES PREMIUM”

kan | opdatere SuperOffice med
salgsmal for:

Individuelle brugere
En udvalgt brugergruppe

Samlet for hele firmaet

Relationships that matter. Revenue that grows.

Udvidede salgsmal

|

Med Add-on licensen "SALES TARGET
UNLIMITED” kan | opdatere SuperOffice
med udvidede salgsmal for:

Et ubegreaenset antal brugere og
brugergrupper

Udvidede maltyper som f.eks.
Salgstype, Kilde, Kategori, Branche,
Land eller Brugerdefinere listefelter

Salgsmal i dashboards

¥

De forventede salgsmal i belagb eller antal
sammenholdes bedst med realiserede data
i vores dynamiske dashboards, hvor der er

en raekke foruddefinerede dashboards til

radighed uanset licenstypen.

Dashboards kan vise tal, procent, kolonner,
reekker eller speedometer.

Fordelt pA méaned, kvartal, ar eller
sammenlignet med tidligere ar.

WSuperOffice



SuperOffice. ® B v

B Licenser . Status  SUPEROFFICE
@ e SuperOffice AS
Hent og aktivér nye licensoplysninger
@ Roller OPLYSNINGER OM EJER
Firmanawvn: Demo - Susan Laugaard Hansen
O riay Serienummer. 1501182974
hly sANT Licensen udigber: 01-06-2023 (8§ at hente nye licensoplysninger fra web

Giver adgang til

Din licens er OK. .
standard salgsmal

Al Al-genester Online WebServices v R
Marketing v
= Lister Sales Premium v
Service Premium v
W} Tilbud/Sync )
Al: Categorize requests v
Al: Platform
% Workflow v
Al: Analyze text v
E Skarmdesigner Marketing Platform ; v
Al: Chatbot " il v
-
a. Pra=ferencer Sales Targets Unlimited — v
Customer Engagement Platform v .

®

oy Indstillinger _ : -
Hjeelp Kab nye licenser s
5 Import -




SuperOffice. ® B v

e Licenser Medarbejdere
@ Brugere Brugerniveau 0
Brugerniveau 1
@ Roller Brugerniveau 2
Brugerniveau 3 Brugerniveau 0
Brugerniveau 4 Administrator: Har fuld adgang til alle data. Kan vedligeholde alle dele af systemet.
' HIE 8] Brugerniveau 5
Listeadministrator v
hili sanT + Tilfaj
Al  Al-tjenester
Datarettigheder Funktionelle rettigheder
_E Lister
Denne rolle kan IKKE: Denne rolle kan:
W]  Tilbud/Sync )
Listeadministrator - Kan oprette og slette tabeller i databasen -
f-'. Workflow Feltadministrator @ Dashk:noardadmiﬂnistra’for
Importadministrator Kan lase og oplase mal
Zndre egen profil @ Maladministrator
D Skasrmdesigner ) ] . — )
Skjul skeermbilledet Service Kan tilsidesaette samiykke i udsendelser
ﬁ Skjul skeermbilledet Markedsfaring Kan ocpdatere samtykke for person
Praeferencer .
Kategoriadministration Opret nye tags direkte
Service-administration Facebook
’ Chat &Zndre egne indstillinger - Vidensbase -
=% Indstillinger e LT o Marker alle

5 Import -



SuperOffice. ® B v

E Licenser . Praeferencer Globale praeferencer Videomader Dokumentbibliotek

® Brugere Fritekstsegning Q

@ Foller -
Tillad aendring af meddelelser: @ Ja O Ngj

' Privacy Spor alle links: ® Ja O Ne

lili SANT System
Ledende valuta: DKK v

Al  Al-tjenester )
Ignorer autentifikation af AD-brugernavn: O Ja O Ngj

_E Lister Send logon-e-mail til nye brugere: O Ja O Ng

Behold slettede data:

[ Tilbud/Sync

Mal

Malperiode: Ménedlig v

‘,“ Workflow

B

Skarmdesigner

Spejling af data

Praeferencer Udelad tabeller:

Batchst@rrelse:

Chat

CRAAC loman s sremdsmam v

IR BRe,

Indstillinger
Gem Afbryd

i

Import -



STANDARD
SALGSMAL

Der kan oprettes standard salgsmal for:

® Det samlede firma
® En brugergruppe, f.eks. "Salg”

® Individuelt pr. medarbejder

Relationships that matter. Revenue that grows.

Teamets prognose i forhold til malet denne méned

400K

300K

228 %

200K

62 %

Michael M Sofia L. Susan L. H.

100K

WSuperOffice



SuperOffice

@ Dashboard Salg Detaljer Mere Links Eemazrkning Budget Maned W

juni 2023

HE Fim: @ iIPhone mobillgsning til servicemedarbejdere 87.500 DKK v~

ma t on o fr g iz

Person Firma: Kunde & Co W Ejer: Susan L.H. W 22
Person:  Jesper Kunde Salgsdato: 08-09-2023 = 23 5 & 7 o g 1w M
Daghbog Projekt:  Projekt hd Salgstype: Maobil og telefoni (nysalg)* A

£

[ @
!
.
[
L
N

) Fase: Lead e 5 % : =
f{) Salg [] udsat -
Meeste aktivitet: o5 26 2T 2% ™ 30 2
E Projekt synlig for: Alle v
27 E - = =
Kilde: Kilde W . !
Sager -
" . Juli 2023
ﬂ ma t on o g @
< Udvalg
26 27 2 1 2
(@  indbakke Udfart Ca Afbryd 23 4 s & 7 8 o
9 a8 10 1 12 13 4 15 18
Chat .. ) L .
Aktiviteter Tilbud Sager salgshistorik (Panels) Tilbud (Panels) s 17 B __—
.ﬁi Rapporter v Dato + Type Tekst Firma Fuldt ... T o 24 2 26 a7 2 2

Q)

Markedsfaring

Veerktg)

SharePoint B D | ~ antal: 0 O Denne uge @@

B




Maél

% Alle salg &

F A
L J

®

=+ Tilfgj ny maltype

Belob
Veelg ar: 2023 v Fritekstsagning Q
= mar 2023 apr 2023 maj 2023 jun 2023 jul 2023 Total
Samlet for hele firmaet DKK 660.000 660.000 495.000 440.000 385.000 = 8767000 @ =
~ Salg DKK 55.000 528.000 550.000 407.000 385.000 = 5626500 @ =
Alle 485.000 485.000 485.000 375.000 353.000 = 5.897.000
Michael M 220.000 220.000 220.000 165.000 165.000 = 2684000 @ =
Susan L. H. 165.000 165.000 165.000 110.000 88.000 = 2013000 @8 =
Kasper R 0 0 0 0 0 = 0 8 =
Sofia L. 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 = 1.200000 @ =
+ Tilfgj grupper og brugere Opret mal for dine teams og medlemmerne for at spore deres fremskridt.
= Opgave Gem Gem og luk Luk




Eksempler pa standard dashboards

Pipeline dette kvartal ift. budgetmal

TOOR

605.000 DKK
00K

542,607 DKK

008

4008

300K

2008

100k

Michael M

v il e ! L ' L U S T

Individuelle salgsmal

Pipeline dette kvartal fordelt pé brugergruppe ift. budgetmal

L 1 L IR PRGNS DAY B PR |

Salgsmal for brugergruppen "Salg"

Viserp™

14M
00K

1,2M
700K

M
00K

500K
300K

500K
400K

400K
300K
200K 200k
0 100K
0

Samlet pipeline for dret ift. budgetmal

Firmaets samlede salgsmal fordelt pa aret

Viser dbne, udsatte og vundne salg med salgsdata i &r

755.309
715.000
660.000 660.000
495.000
435167 440.000
389.247 385.000
248.372

87.898

16.115 .

||

feb 2023 mar 2023 apr 2023 maj 2023 jun 2023 Jul 2023

@ Va=gtet beleb Mal {Alle salg - Demo - Susan Laugaard Hansen)




UDVIDEDE
SALGSMAL

Der kan oprettes udvidede salgsmal for:

Malindstillinger - Tilfaj ny maltype
Her kan du definere parametre og dimensioner for mal. Du
kan opstille en maltype for bide medarbejdere og grupper.

Maltype: Méiltype v

Maleenhed: Alle salg

Vaelg miltyp o salg

ﬁ Salgstype
%o «ilde

[] kun tilga % Krediteret

® Salg - felterne Salgstype, Kilde, Krediteret, R ontaren

% Prioritet

Konkurrent, samt brugerdefinerede liste-felter - o

% Backoffice ansvarlig

> Firma

® Firma - felterne Kategori, Branche, Land, samt
brugerdefinerede liste-felter

WSuperOffice

Relationships that matter. Revenue that grows.



SuperOffice

@ Dashboard Salg Detaljer Mere Links Eemazrkning Budget Maned W
_ : : : . : . juni 2023
HE rime © iPhone mobillgsning til servicemedarbejdere 87.500 DKK v _ ,
ma T on [{#] r 5] 38

Person Firma: Kunde & Co W Ejer: Susan L.H. W 22
Person:  Jesper Kunde Salgsdato: 08-09-2023 = 23 5 & 7 o g 1w M
Daghbog Projekt:  Projekt hd Salgstype: Maobil og telefoni (nysalg)* A

£

[ @
!
.
[
L
N

) Fase: Lead e 5 % ! =
f@ Salg [ ] udsat 5019 0 2 2 B M5
Mazste aktivitet: o5 26z 2 30 7
E Projekt synlig for: Alle v
27 3 - = =
Kilde: Event e . !
Sager -
" . Juli 2023
ﬂ ma t on o g @
< Udvalg
26 27 2 1 2
(@  indbakke Udfart Ca Afbryd 23 4 s & 7 8 o
9 2 10 1 12 13 4 15 18
Chat o . L )
Aktiviteter Tilbud Sager salgshistorik (Panels) Tilbud (Panels) s 17 B __—
.ﬁi Rapporter v Dato + Type Tekst Firma Fuldt ... T o 24 2 26 a7 2 2

Q)

Markedsfaring

Veerktg)

SharePoint B D | ~ antal: 0 O Denne uge @@




Mal a®

S e .
© Alle salg =+ Tilfgj ny maltype
Belgb
Vaelg &r: 2023 v 82 | | Fritekstsagning Q
= jul 2023 aug 2023 sep 2023 okt 2023 nowv 2023 Total
» Demo - Susan Laugaard Hansen  DKK 385.000 770.000 880.000 880.000 1.045.000 = 8.767.000 = .
Sum — Kilde 445.855 445.855 445.855 445.855 445855 = 5.350.260
Aktivt salg 220.855 220.855 220.855 220.855 220.855 = 2650260 @ =
Hjemmeside 75.000 75.000 75.000 75.000 75.000 = 200000 & =
Event 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000 = 600000 & =
Phaoner 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 = 1200000 & =
+ Tilfgj grupper og brugere Opret mal for dine teams og medlemmerne for at spore deres fremskridt.
= Opgave Luk




Mal a®

o, B i
fo Alle salg o Kilde BE Land 2 + Tilfej ny maltype
Belgb Belgb Belgb
Vaelg &r: 2023 v 82 | | Fritekstsagning Q
= mar 2023 apr 2023 maj 2023 jun 2023 Jul 2023 Total
» Demo - Susan Laugaard Hansen  DKK 660.000 660.000 495.000 440.000 385.000 = 8.767.000 =
Sum — Land 684.834 684.834 684.834 684.834 684.5834 = 8.218.008
Danmark 383.324 383.334 383.334 383334 383.334 = 4600008 @ =
Storbritannien 62.500 62.500 62.500 62.500 62.500 = 750000 & =
Usa 39.000 39.000 39.000 3%9.000 39.000 = 468000 @ =
Norge 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000 = 600000 & =
Sverige 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000 = 600.000 & =
Tyskland 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 = 1200000 & =
] 2
+ Tilfgj grupper og brugere Opret mal for dine teams og medlemmerne for at spore deres fremskridt.
= Opgave Luk




Vundne salg 1 &r vist efter kilde og ift. salgsmal

3M

1 900.000 DKK

300K

116.608 DKK

0 I

Hjemmeside

1.200.0

285.085 DKK

Phoner

@ v=gtet belab

Realiseret ift. salgsmal vist ift. Kilde

2.650.260 DKK

Vundne salg vist efter land

10M

am

am

™

aM

M

4

E10

ZM 1.730.004 DKK

5.602 DKK

[=1

Storbritannien

@ Belsb

1.950.000 DKK

271.5925 DKK
I

Tyskland

M3l (Land - Demo - Susan Laugaard Hansen)

Realiseret ift. salgsmal fordelt pa Land

8.960.016 DKK

2.839.708 DKK

Danmark




MAL OG VISNING AF
STANDARD SALGSMAL



SAELGERENS OVERBLIK

Relationships that matter. Revenue that grows.

Mal og visning

Seelgeren har behov for et overblik over
sine egne abne og vundne salgs-
muligheder i forhold til hans salgsbudget.

Overblikket far han via dashboards med
hans salg fordelt pa maned og kvartal.

oF SuperOffice



SuperOffice

Person

Dagbog

Salg

Projekt

Sager

Udvalg

Indbakke

Chat

Rapporter

Markedsfaring

Veerktaj

SharePoint

Kalendersynk

Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Selgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik ﬁ

Praduktchefens overblik {Z Marketingchefens overblik ﬁ Sager (abne)

Pipeline - dbne salg ift. salgsmal - dette og nasste kvartal - vist pr. méaned ift. mal
250%
220.000 DKK

175,797 DKK
165.000 DKK

150,000 DKK

10.533 DKK
 —

jum 2023 jul 2023

@ EBelok 1421 (Alle s2lg - Susan LH)

Omsaetning - vundne salg ift. salgsmal - indeveerende &r - vist pr. kvartal ift. mal

200K

575433 DKK 550,000 DKK

482,309 DKK
440,000 DKK

2. kvartal 2023

1421 [Allz s2lg - Susan LH.)

Lukkerate - vundne salg i &r - vist pr. maned ift. sidste &r

300K

maj
» 2022 84.794 DKK (67 %)

o

».

apr

- 203 4 202

Omsastning - vundne salg i &r - vist pr. salgstype

200K

@ Andet @ Mobil og telefoni (mersalg) @ Mobil og telefoni (myszlg® @ Parinersalg Skarme & AV-udstyr [mersalg)




% Pipeline - 3bne salg ift. salgsmal - dette og nasste kvartal - vist pr. maned ift. mal

Datasaet Layout

% status ~  Eren af

% salgsdato v denne og naste... 3 kvartal(er) v 01-04-2023 - 30-09-2023

% Eer ~  Erenaf v & Susan LH. ©




Rediger rude

% Pipeline - 3bne salg ift. salgsmal - dette og nasste kvartal - vist pr. maned ift. mal

Datasaet

Diagramtype:
Mal:

Af:

Valuta:

Efter
Periode:

Gruppering:

Formatering

Titel:
X-akseetiket:

Y-akseetiket:

Beskrivelse:
Etiketter:
Stil:

Sorter efter:

Layout

lul Kolonnediagram
Total

% Belob

Base (DEK)

’{';; Salgsdato
Maned

Ingen gruppering

Stable efter

Gruppér efter
Sammenlign med periode
Sammenlign med mél

Alle salg (Susan LH.)

[Imal pa 100%

Titel
X-akseetiket

Y-akseetiket
Nedenunder
Tal
Side om side

Vardi

Pipeline - 3bne salg ift. salgsmal - dette og nasste kvartal - vist pr. maned ift. mal

250K

10.533 DKK

jun 2023

@ Bzleb

233.693 DKK

@ MAl (Alle z2lg - Susan LH)

jul 2023

150.000 DKK




SuperOffice

Dashboard

Firma

Person

Dagbog

Salg

Projekt

Sager

Udvalg

Indbakke

Chat

Rapporter

Markedsfaring

Veerktaj

SharePoint

Kalendersynk

Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Selgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik ﬁ

Praduktchefens overblik {Z Marketingchefens overblik ﬁ Sager (abne)

Pipeline - dbne salg ift. salgsmal - dette og nasste kvartal - vist pr. méaned ift. mal

250%
220.000 DKx

175,797 DKK
165.000 DKK

150,000 DKK

10.533 DKK
]

jum 2023 jul 2023

@ EBelok 1421 (Alle s2lg - Susan LH)

Omsaetning - vundne salg ift. salgsmal - indeveerende &r - vist pr. kvartal ift. mal

200K

575433 DKK 550,000 DKK

482,309 DKK
440,000 DKK

2. kvartal 2023

1421 [Allz s2lg - Susan LH.)

Lukkerate - vundne salg i &r - vist pr. maned ift. sidste &r

300K

maj
» 2022 84.794 DKK (67 %)

o

».

apr

- 203 4 202

Omsastning - vundne salg i &r - vist pr. salgstype

200K

@ Andet @ Mobil og telefoni (mersalg) @ Mobil og telefoni (myszlg® @ Parinersalg Skarme & AV-udstyr [mersalg)




SALGSCHEFENS OVERBLIK

Relationships that matter. Revenue that grows.

Mal og visning

Salgschefen har behov for et overblik
over den forventede pipeline og
realiserede salg versus
salgsbudogettet, for kvartalet og aret.

Overblikket far han via dashboards med
salg fordelt pa saelgerne i hans team
og samlet salg fordelt pr. maned.

oF SuperOffice



SuperOffice

Dashboard

Firma

Person

Dagbog

Salg

Projekt

Sager

Udvalg

Indbakke

Chat

Rapporter

Markedsfaring

Veerktaj

SharePoint

Kalendersynk

Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Seelgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik ﬁ

Praduktchefens overblik {Z

Marketingchefens overblik ﬁ Sager (abne)

Pipeline og omsaetning - dette kvartal - vist pr. szelger ift. mal

Abne og vundne salg med salgdato i dette kvartal

753.829 DKK
678,639 DKK

5.000 DKK
30,000 DKE

300,000 DKK
193.907 DKK.

Sofia L. Michael

1431 (Allz s2lg)

Pipeline og omsaetning - dette &r - vist pr. méned ift. mal

Abne og vundne salg med salgsdato i &r

993,822 DKK
380,000 DKK.

807.477 DKK 770,000 DKK

770,000 DKK
715,000 DKK

660.000 DKK 000 DKK 662,114 DKK
495,000 DKK
000 DKK 430,059 DKK
000 DKK
271,925 DKK
175.797 DKK
103.295 DKK .

jan 2023 fao 2023 mar 2023 apr 2023 mag] 2023 jun 2023 jul 2023 zep 2023

@ Eelab 11 [Allz 53lg - Dema - Susan Laugaard Hanser)

Gns. 'deal size' - ATD - vist pr. salgskategori
200K

178.758 DKK 175,000 DKK

135.963 DKK
120,000 DKK

103.285 DKK 108.217 DKK

96,012 DKK ~ 97.077 DKK

71,120 DEK TrEe

56.685 DKK
28771 DKK

dec 2022 Jan 2023 jun 2023 apr 2023 mar 2023

Merzzlg @ Partnerszlg

Pipeline om omsastning - dette kvartal - vist for salgsteamet ift. mdl = Waerdi af nye salg registreret | denne maned

M3l {Allz zalg - Salgstzami:
1,485,000 DKX

607.178 pkk

Forrige méaned: 10.533 DKK (Op 5665%)

Bedste selgere i denne maned =
® o 201.468 DKK
32.548 DKK
10.479 DKK

1.648.559 DKK % Sofia L.
Salgsteam

.% Michael M
Salgsteam




% Pipeline om omsastning - dette kvartal - vist for salgsteamet ift. mal

Datasaet Layout

% status “  Erenaf v ‘ S Aben@” ‘\"Sulqta‘

% salgsdato v denne.. v Kvartal v 01-04-2023 - 30-06-2023

% Ejergruppe ~  Eren af v L Salgsteam &




Rediger rude

% Pipeline om omsastning - dette kvartal - vist for salgsteamet ift. mal

Datasaet

Layout

Diagramtype:
M3l

Af:

Valuta:

Gruppering:

Mal:

Vis 1 %:

& M3lerdiagram

Total
% Belob
Egen (DKK)

O sammenlign med vaerdi
® sammenlign med mal

Alle salg (Salgsteam)

O

Formatering
Titel:

Malerstil:

Etiketter:

Etiketplacering:

Méilerakse:

Marker mal pa:

Titel

Normal

Tal

< ® >

Treek for at flytte segmenterne pa mdleren.

< °® > Il
[ > v
o> M-

® >

Pipeline om emsastning - dette kvartal - vist for salgsteamet ift. mal

1.648.559 DKK

M3l [Alle salg - Salgsteam):
1.485.000 DKX




SuperOffice

Person

Dagbog

Salg

Projekt

Sager

Udvalg

Indbakke

Chat

Rapporter

Markedsfaring

Veerktaj

SharePoint

Kalendersynk

Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Seelgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik ﬁ

Pipeline og omsaetning - dette kvartal - vist pr. szelger ift. mal

Abne og vundne salg med salgdato i dette kvartal

753.829 DKK
678,639 DKK

5.000 DKK
30,000 DKE

300,000 DKK
193.907 DKK.

Sofia L. Michael

1431 (Allz s2lg)

Gns. 'deal size' - ATD - vist pr. salgskategori

200%,

178.758 DKK 175,000 DKK

135.963 DKK
120,000 DKK

103.285 DKK 108.217 DKK

96,012 DKK ~ 97.077 DKK

71,120 DEK TrEe

56.685 DKK

28771 DKK

dec 2022 Jan 2023 jun 2023 apr 2023 mar 2023

Merzzlg @ Partnerszlg

Praduktchefens overblik {Z

Marketingchefens overblik ﬁ

Pipeline og omsaetning - dette &r - vist pr. méned ift. mal

Sager (abne)

Abne og vundne salg med salgsdato i &r

993,822 DKK

770,000 DKK
715,000 DKK

jan 2023 fao 2023 mar 2023 apr 2023

@ Eelab

660.000 DKK 000 DKK
271,925 DKK
103.295 DKK

Pipeline om omsastning - dette kvartal - vist for salgsteamet ift. mal

M3l {Allz zalg - Salgstzami:

1.485.000 DKK

1.648.559 DKK

380,000 DKK.

807.477 DKK 770,000 DKK

662,114 DKK
495,000 DKK
000 DKK 430,059 DKK
000 DKK
I 175.797 DKK

maj 2023

jun 2023 jul 2023 zep 2023

11 [Allz 53lg - Dema - Susan Laugaard Hanser)

Waerdi af nye salg registreret | denne maned

607.178 pkk

Forrige méaned: 10.533 DKK (Op 5665%)

Bedste sslgere i denne maned =

® 201.468 DKK
® e 32.548 DKK
® e 10.479 DKK




MAL OG VISNING AF
UDVIDEDE SALGSMAL



PRODUKTCHEFENS OVERBLIK

Relationships that matter. Revenue that grows.

Mal og visning

Produktchefen har behov for et overblik
over den forventede pipeline for resten
af aret, i forhold til firmaets produkt-
omrader (salgstyper) og budgettal.

Overblikket far han via dashboards med
salg fordelt pa salgstyper og fordelt
pr. maned.

oF SuperOffice
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% Ny mobillgsning til salgsteam - 24 méaneder (mobiler, abonne

Firma: GreenTech A/S, Kbh. S

Saren Olsen

Ejer:

Person: Salgsdato:

175.796,70 DKK

Simon O
07-09-2023

Projekt:  Produktlancering - "Vi lgfter din mobiltelef...

Salgstype:

Mobil og telefoni (mersalg)

Fase:

Maeste aktivitet:
Synlig for:
Kilde:

Forhandling
30-08-2023
Alle

Aktivt salg

|| Udfert 01-06-2023 SLH

© O [z | I

Aktiviteter Tilbud Interessenter Salgshistorik (Panels)

Tilbud (Panels)

Version:
Tilbud pa ny mobillgsning_ (Word)
Sidst eendret: 14-09-2020 16:14

Apple v

Nummer:

Tilstand:

10069

Solgt
28-09-2020

Gyldig til:

Kc  Nawvn Ar ¢ Prod Produ Produkti Antal Rabat

E100012 Apnle iPh 64GB Space are Elektronik Mobil &t Smartoho 17.00 30.253.20

#2 (Saclgt - 14-09-2020)

Rabat (%)
2000 121.012.8 -

| alt: 175.796,70

‘ - GreenTech A/S

‘ ' Kbh. §, 2300 Kgbenhavn S

Kategori:
Vores kontakt:
Direkte nr.:
Branche:
Webside:
Number:
Besg@g:

AKTIVITETER

14-06-2023
09-06-2023
24-05-2023
23-05-2023
12-05-2023

SALG

07-09-2023

07-08-2023

16-06-2023
04-04-2023

A-kunde

Susan L.H.
14570263999 &
Industri/produktion
http://www.greentech.dh
54876

Amager Boulevard 17,
2300 Kabenhavn S

Statusmgde
Telefon ud
Telefon ud
Serviceaftale

Telefon ud

Ny mobillesning til
salgsteam - 24 maneder
(mobiler, abonnement,
forsikring)

Ny mobillgsning til
eksterne salgere i @st
Nye mobiltelefoner

Mobiltelefoner

ERP-link: SuperQffice (SuperOffice Standalone)




% Alle salg % Kilde Bp Land % Salgstype
Belgh Balab Belab Belab * +Tilfzj ny méltype

Veelg ar: 2023 |E| |Friteksﬁsgm’ng Q|

= mar 2023 apr 2023 maj 2023 jun 2023 jul 2023 aug 2023 sep 2023 okt 2023 nov 2023 dec 2023 Total

* Salgsteam 525.000 328,000 530,000 407.000 383.000 357.500 623.000 683,000 709,500 687.500 6,352,500
Sum - Salgstype 520,000 319.000 530,000 398.000 349,000 346,500 320.000 673900 705.000 690.500 6.228.900

Mobil og telefoni (nysalg)* 125.000 125,000 135.000 20,000 65.000 63,000 140,000 135,000 175.000 189.000 1.474.000

Computer og netvasrk (nysalg) 95.000 93,000 105.000 0,000 45.000 45,000 120,000 110,000 145,000 148.000 1,118.000

Skzerme & AV-udstyr (nysalg) 30,000 63,000 45000 £3.000 85.000 83,000 43.000 120,000 £0.000 83,000 875,000

Mobil og telefoni (mersalg) 95.000 93,000 105.000 0,000 45.000 45,000 120,000 110,000 98,500 1.058.500

Computer og netveerk (mersalg)® 76.000 71.000 85.000 38.000 33.000 38,500 20,000 93,000 103.000 866,300

Skzerme & AV-udstyr (mersalg) 79.000 68,000 75.000 93.000 36,000 68,000 83,900 £3.000 836,900

? Michael M

> Susan LH. L 2.163.000

| + Tilfgj grupper og brugere | Opret mal for dine teams og medlemmeme for at spore deres fremskridt.




SuperOffice

Person
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Dagbog

.

Salg

Projekt

6 M &

Sager

Udvalg

Indbakke

Chat

Rapporter

Markedsfaring

Veerktaj

SharePoint

Kalendersynk

Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Seelgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik ﬁ

Praduktchefens overblik {Z

Marketingchefens overblik ﬁ Sager (abne)

Pipeline for resten af aret - vist efter salgstype ift. mal

M

2.418.520 DKK

1.118.000 DKK 1.058.500 DKK

836.900 DKK

403.216 DKK

Mobil og telefoni
{merssig)

301.365 DKK

Computer og netvaerk
(ny2alg)

106.684 DKK
—

26,755 DKK

Computar og netvaerk
[merssig)®

Mobil og telefoni [nysalg)* Skamrma & AV-udstyr

(mersalg)

Skaerme S A\ -udstyr
[myzalg)

@ GBeiob MBl [Salgstype - Salgsteam)

Produktomseetning - ATD - vist pr. mned og efter produktfamilie

200K 800K

40,469 DKK
I

@ Abonnamentsr

maj 2023 aug 2023 Jun 2023

-@- Elektronik  —4- Abomnementer ‘fdelzar

Pipeline for resten af aret - vist pr. maned og grupperet efter salgstype

AQOK

Produktomnsaetning (fortjeneste) - ATD - vist efter produktfamilie

‘fdelsar

363.591 DKK

9.385 DKK

A02 DKK

@ Computer og netvaerk (nysalg)

@ Mobil og tel=foni (mersalg)

jum 2023 jul 2023

@ Wobil og t=lefoni (nysalg

Mest tilbudte produkter efter produktkategon

36.376 DKK 4.996 DKK

670,823 DKK 12,3956 DKK
1.476 DKK

94,203 DKK

134.228 DKK

585,124 DKK

@ Tilbzher bl PC
@ Lyd &billade

® Tzblet

@ Elektronik Internet

@ Mabilbonnement
Aftalar

160.000 DKK

.8580 DKK

aug 2023

® Skamne & AV-udstyr [nysslg)

145,937 DKK

16.734 DEK

—— 182737 DKK

@ Nobil & telefoni




% Pipeline for resten af aret - vist efter salgstype ift. mal

Datasaet Layout

% Status Eren af ‘ S Aben @ H v Solgt @ ‘

% salgsdato denne... Ar v 01-01-2023 - 31-12-2023

Mobil og telefoni (nysalg)* @ || Computer og netvaerk (nysalg) @ || Skaerme & AV-udstyr (nysalg) & |
Mobil og telefoni (mersalg) @ ” Computer og netvaerk (mersalg)* @ ” Skaerme & AV-udstyr (mersalg) @ |

% Ejergruppe Eren af &L salgsteam @

% salgstype Eren af

|I Eller |I




% Pipeline for resten af aret - vist efter salgstype ift. mal

Datasaet Layout

Diagramtype: lul Kolonnediagram

Mmal: Total

Af: % Belob

Valuta: Base (DKK)

Efter % salgstype

Gruppering: O Ingen gruppering
Stable efter
Gruppér efter
Sammenligh med periode
sammenlign med mal

Mal: Salgstype (Salgsteam)

Vis i %: [CImal pa 100%

Formatering

Titel: Titel

X-akseetiket:  X-akseetiket

Y-akseetiket:  Y-akseetikef

Beskrivelse: Nedenunder

Etiketter: Tal

Stil: Side om side

Sorter efter;  Etiket

Pipeline for resten af aret - vist efter salgstype ift. mal

Z.75M

1.118.000 DKK

1.058.500 DKK

B866.500 DKK

836,900 DKK

B875.000 DKK

Computer og netveerk Computer og netveerk (nysalg)
[mersalg)”

Mebil og tel=foni {mersalg) Mobil og telefoni (nysalg)*

@ EBzleb M3l (Salgstype - Salgsteam)

Skezerme & AV-udstyr (mersalg)

Skaerme 8 AV-udstyr [nysalg)
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Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Seelgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik ﬁ

Praduktchefens overblik {Z

Marketingchefens overblik ﬁ Sager (abne)

Pipeline for resten af aret - vist efter salgstype ift. mal

M

2.418.520 DKK

1.118.000 DKK 1.058.500 DKK

836.900 DKK

403.216 DKK

Mobil og telefoni
{merssig)

301.365 DKK

Computer og netvaerk
(ny2alg)

106.684 DKK
—

26,755 DKK

Computar og netvaerk
[merssig)®

Mobil og telefoni [nysalg)* Skamrma & AV-udstyr

(mersalg)

Skaerme S A\ -udstyr
[myzalg)

@ GBeiob MBl [Salgstype - Salgsteam)

Produktomseetning - ATD - vist pr. mned og efter produktfamilie

200K 800K

40,469 DKK
I

@ Abonnamentsr

maj 2023 aug 2023 Jun 2023

-@- Elektronik  —4- Abomnementer ‘fdelzar

Pipeline for resten af aret - vist pr. maned og grupperet efter salgstype

AQOK

Produktomnsaetning (fortjeneste) - ATD - vist efter produktfamilie

‘fdelsar

363.591 DKK

9.385 DKK

A02 DKK

@ Computer og netvaerk (nysalg)

@ Mobil og tel=foni (mersalg)

jum 2023 jul 2023

@ Wobil og t=lefoni (nysalg

Mest tilbudte produkter efter produktkategon

36.376 DKK 4.996 DKK

670,823 DKK 12,3956 DKK
1.476 DKK

94,203 DKK

134.228 DKK

585,124 DKK

@ Tilbzher bl PC
@ Lyd &billade

® Tzblet

@ Elektronik Internet

@ Mabilbonnement
Aftalar

160.000 DKK

.8580 DKK

aug 2023

® Skamne & AV-udstyr [nysslg)

145,937 DKK

16.734 DEK

—— 182737 DKK

@ Nobil & telefoni




MARKETINGCHEFENS OVERBLIK

Relationships that matter. Revenue that grows.

Mal og visning

Marketingchefen har behov for et
overblik over alle vundne salg i forhold
til den aktuelle salgskanal, sammenholdt
med budgettet, for hele aret.

Overblikket far han via dashboards med
vundne salg fordelt kilde.

oF SuperOffice
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Firma
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% Ny mobillgsning til salgsteam - 24 méaneder (mobiler, abonne

Firma: GreenTech A/S, Kbh. S

Saren Olsen

Ejer:
Person:
Projekt:

Salgsdato:
Produktlancering - "Vi lgfter din mobiltelef... Salgstype:
Fase:

Naeste aktivitet:

Synlig for:

175.796,70 DKK

Simon O

07-09-2023

Mobil og telefoni (mersalg)
Forhandling

30-08-2023

Alle

Kilde:

Aktivt salg

|| Udfert 01-06-2023 SLH

© O [z | I

Aktiviteter Tilbud Interessenter Salgshistorik (Panels)

Tilbud (Panels)

Version:
Tilbud pa ny mobillgsning_ (Word)
Sidst eendret: 14-09-2020 16:14

Apple v

Nummer:

Tilstand:

10069

Solgt
28-09-2020

Gyldig til:

Kc  Nawvn Ar ¢ Prod Produ Produkti Antal Rabat

E100012 Apnle iPh 64GB Space are Elektronik Mobil &t Smartoho 17.00 30.253.20

#2 (Saclgt - 14-09-2020)

Rabat (%)
2000 121.012.8 -

| alt: 175.796,70

‘ - GreenTech A/S

‘ ' Kbh. §, 2300 Kgbenhavn S

Kategori:
Vores kontakt:
Direkte nr.:
Branche:
Webside:
Number:
Besg@g:

AKTIVITETER

14-06-2023
09-06-2023
24-05-2023
23-05-2023
12-05-2023

SALG

07-09-2023

07-08-2023

16-06-2023
04-04-2023

A-kunde

Susan L.H.
14570263999 &
Industri/produktion
http://www.greentech.dh
54876

Amager Boulevard 17,
2300 Kabenhavn S

Statusmgde
Telefon ud
Telefon ud
Serviceaftale

Telefon ud

Ny mobillesning til
salgsteam - 24 maneder
(mobiler, abonnement,
forsikring)

Ny mobillgsning til
eksterne salgere i @st
Nye mobiltelefoner

Mobiltelefoner

ERP-link: SuperQffice (SuperOffice Standalone)




% Alle salg % Kilde Bp Land T Salgstype
Belgb Baleb b Belab Belet + Tilfej my maltype

Vaelg &r 2023 @ |Friteksﬁsgning Q|

L1} apr 2023 maj 2023 jum 2023 jul 2023 sep 2023 okt 2023 nov 2023 dec 2023 Total

* Backoffice 600.000

Sum - Kilde 1.500.000

Aktivt salg

Hjemmeside

Event

Phoner

* Salgsteam 528.000 550.000 407.000 385.000 357.500 685.000 709.500 687500 6.352.500
Sum — Kilde 530.855 550.855 490,855 401.895 470,855 660.850 600.855 505.855 6.350.115

Aktivt salg 220.855 220.855 220855 201.895 220.855 205.850 220.855 220855 2675115

Hjemmeside 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 225,000 1.350.000

110.000 130.000 70,000 50.000 165.000 180.000 50.000 1.125.000

100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 1.200.000

+ Tilfgj grupper og brugere | Opret mal for dine teams og medlemmerne for at spore deres fremskridt.




SuperOffice FNy QSeg

Dashboard Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Seelgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik {Z Produktchefens overblik {Z Marketingchefens overblik {Z Salgsoverblik - mal

- w©

Omseetning - ATD - vist efter kilde ift. salgsmal

Pipeline og omsaetning - dette &r - vist efter kilde ift. salgsmal =

Person
M M

2.650.260 DKK 2.650.260 DKK

& 2 Q0O

.
w

Dagbog

25M 25M

&
S
£

Salg

% Projekt
1.5M 15M
1.200.000 DKK 1.200.000 DKK
Sager
" 9 ™ 900.000 DKK 545,354 DKK - 900.000 DKK SR —
600.000 DKK 606.706 DKK 600,000 DKK
< Udvalg
= a0 277,790 DKK py— 372337 DrH a0k 290,803 DKK
@ indoakee , e — L] , [
. Hjgmmeside Phoner Evant Altivt zzlg Hjzmmeside Fhoner Evant Altivt salg
Chat
@ EBelok 1421 (Kilde - Demo - Suzan Laugaard Hanszn) [ - 1421 (Kilde - Deme - Susan Laugaard Hanszn)
ﬂ Rapporter
Veerdi af salg, seneste 3 méneder - vist ift. kilde = Antal salg efter kilde, seneste 3 maneder - vist efter kilde = Vind/tab-forholdet - dette ar - vist efter kilde =
@ Markedsfaring
f Veerktaj
225.797 DKl Kampagne
SharePoint FETHIDI
| e s s

Anbafaling

Alktivt s2lg

{ingen)

40 30

Anbefaling @ Aktivt zalg @ Phoner @ Hampagns Anbefaling © Aktivtzalg @ FPhoner @ izmpagne

@ Hjsmmesids (ing=n) @ Hizmmesidz {ingen) ® Solgt @ Tt




% Pipeline og omsaetning - dette &r - vist efter kilde ift. salgsmal

Datasaet Layout

% status “  Erenaf v ‘ S Aben@” v Solgt @

% salgsdato v denne.. v Ar v 01-01-2023 - 31-12-2023




% Pipeline og omsaetning - dette &r - vist efter kilde ift. salgsmal

Datasaet Layout

Diagramtype: lul Kolonnediagram

Pipeline og omsastning - dette &r - vist efter kilde ift. salgsmal

Mmal: Total i

Af: % Belob
valuta: Base (DKK) 2.650.260 DKK

Efter: %o Kilde

Gruppering: O Ingen gruppering
Stable efter
Gruppér efter
Sammenligh med periode
sammenlign med mal

Mal: Kilde (Virksomhedens mal)

Vis i %: [CImal pa 100%

Formatering 1.200.000 DKK

Titel: Titel

X-akseetiket:  X-akseetiket

Y-akseetiket:  ¥-akseetiket . 600.000 DKK

Beskrivelse: Nedenunder

299.803 DKK
Etiketter: Tal

Stil: Side om side

Sorter efter;  Etiket

Phoner Event

@ Bzlgb Ml (Kilde - Demo - Susan Laugaard Hansen)




SuperOffice

Dashboard Salgsoverblik - samlet 2 Salgsoverblik - individuelt Seelgerens overblik ﬁ] Salgschefens overblik {:Z Produktchefens overblik ﬁt? Marketingchefens overblik {Z Salgsoverblik - mal

- w©

Omseetning - ATD - vist efter kilde ift. salgsmal Pipeline og omsaetning - dette &r - vist efter kilde ift. salgsmal =

Person
M M

2.650.260 DKK 2.650.260 DKK

& 2 Q0O

.
w

Dagbog

Salg

@

Projekt

1,200,000 DKK 1,200,000 DKK
Sager
g 900,000 DKK 545,354 DKK 900,000 DKK SR —

600.000 DKX 606.706 DKK 600.000 DKX

277,790 DKK. 372337 DKM 299,203 DKK

168,356 DKK
Indbakke e — L] [

Event Phoner Evant

Udvalg

Chat
1421 (Kilde - Demo - Suzan Laugaard Hanszn) @ Bk 1421 (Kilde - Deme - Susan Laugaard Hanszn)

Rapporter

Veerdi af salg, seneste 3 méneder - vist ift. kilde Antal salg efter kilde, seneste 3 maneder - vist efter kilde = Vind/tab-forholdet - dette ar - vist efter kilde
Markedsfaring

Kampagne

Veerktaj
225.797 DKl

SharePoint 535.799 DKK

Hjemmeside

Kalendersynk

E
P
i
@
e
il
@
#
=]

Event
Anbafaling
Alktivt s2lg

{ingen)

40 50
Anbefaling @ Aktivt zalg @ Phoner @ Hampagns Anbefaling © Aktivtzalg @ FPhoner @ izmpagne

@ Hjzmmesids {ingen) @ Hizmmasids {ingen) ® Solgt @ Tabt




LAR MERE...

SuperOffice Help Center & Community -> Learning

- https://community.superoffice.com/en/learning/user-
guide/sales/sales-targets/

- https://community.superoffice.com/en/learning/user-
guide/sales/sales-targets/dashboard-with-sales-targets/

- https://community.superoffice.com/en/learning/best-practices-
tips/sales/reach-your-sales-targets-with-dashboard-reports/

Relationships that matter. Revenue that grows.

of SuperOffice



Technical Search... n @ E .
USER & ADMIN LEARNING SUPPORT & FAQS PRODUCT UPDATES FORUMS

W Su per Office. Help Center & Community

Home / Learning

*NEW* LEARN IN DOCS - USER DOCUMENTATION

The learn content provides you with the latest user documentation for the SuperOffice products. All content
is updated to the latest version of SuperOffice and contains documentation for both help and guides.

LEARN | DOCSSUPEROFFICE.COM

LEARN HOW TO USE SUPEROFFICE CRM

New to SuperOffice CRM? Want to learn more about certain features? Browse our content or find a training

option.

& User guide & Admin guide Q" Best practices & tips @ Videos

For users of SuperOffice CRM. For administrators of Get inspiration and tips for
SuperOffice CRM. yvour CRM processes.




Techical | Search. B o =
BLONEns SUPPORT & FAQS PRODUCT UPDATES | FORUMS

Home / Learning / User guide / Sales / Sales targets

W SuperOffice Help Center & Community

USER & ADMIN

Use sales targets

~ User guide

Get started
Company & contact
Email
Diary & appointments
Documents
Find & selection
Project
Dashboard
Chat
App Store
Service & requests
Sales
> Getstarted with Sales
~ Sales targets
Set up sales targets

Dashboard with sales
targets

Target types
> Quote
> Pipeline & Forecasting

Marketing

Updated on 9 Feb 2023

The possibility to keep track of your sales opportunities is one of the key
functionalities in SuperOffice CRM. With the help of our sales target
functionality, you can compare your actual sales to your targets.

To make accurate forecasts, companies need to compare their actual sales to
their sales targets. You can measure your targets either by months or quarters.

While the default setting is by month, you can change it. In the Settings and
maintenance module, go to Preferences, choose Global preferences, and select
Targets.

A Note: Only available for Online customers. (Not available for Onsite
customers.)

Allusers, who get their sales performance measured, can access the status and
progress of their sales target by setting up corresponding tiles in the dashboard.

This will give an instant, live view of their sales performance against the set
sales targets, and help them focus on individual and common goals.

SuperOffice

In this article

Terminology | Sales
targets



https://community.superoffice.com/en/learning/user-guide/sales/sales-targets/

Techical | Search. B o =
USER & ADMIN BLONEns SUPPORT & FAQS PRODUCT UPDATES | FORUMS

Home / Learning / User guide / Sales / Salestargets / Dashboard with sales targ...

W SuperOffice . Help Center & Community

BT Visualise your sales targetsina

Get started daShboard
Updated on 28 Oct 2022

Company & contact
Email

Diary & appointments Use dashboards and tiles to compare your sales targets to your actual sales.

Documents

Find & selection To be able to visualise your targets in a dashboard, you first need to add or edit
Project the tiles in the dashboard. After you have chosen the correct tile, you can edit
the tiles’ layout and chart type. There are 4 different chart types you can use to

Dashboard

compare actual sales to sales target:
Chat

App Store ¢ Big number
Service & requests * Column chart

e Barchart
Sales
* Gaugechart

> Get started with Sales

~ Salestargets
Set up sales targets

Dashboard with
sales targets

Target types
> Quote
> Pipeline & Forecasting

> Marketing

Edit tile
?C‘, Team forecast this month against target (Weighted)
Dataset Layout

Chart type:  [ul Column chart
Measure Sum
% Weighted amount
Own (NOK)
T owner - Full name

) Mo grouping

Team forecast this month against target (Weighted)



https://community.superoffice.com/en/learning/user-guide/sales/sales-targets/dashboard-with-sales-targets/

WSuperOffice Help Center & Community User & Admin SRR Search... n ® —

USER & ADMIN LEARNING [SIUI 012 RNE FA(ON] PRODUCT UPDATES | FORUMS

Home / Learning / Best practices & tips / Sales targets - reach you...

Reach your sales targets with Dashboard reports in
SuperOffice CRM

Published by Miriam Eirin Hiorth Johnson, 24 Oct 2022

—

Sales professionals always have a target that they are trying to reach.

To do that, they need real-time data that will guide their decisions and actions.

And a CRM solution is truly a godsend for setting and reaching sales targets! Containing all sales opportunities and
activities, the CRM system helps sales reps to:

e keep an eye on their sales pipeline,
e measure the effectiveness of their sales process,
* know what actions they should prioritize and what to do next.



https://community.superoffice.com/en/learning/best-practices-tips/sales/reach-your-sales-targets-with-dashboard-reports/

Tak for 1 dag

of SuperOffice
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